                                 销售计划

   在门店上经过三个月的实习生活，深刻的体会到付出与收获是成正比的。在销售方面还有很多要学习和提升的地方，经过三个月的时间里，我明确的了解到自己学习的知识和技能还远远不够，为了自己在销售方面有更突出的表现，我会更加严格的要求自己，不断的提高自己的专业技术水平，使自己在药店销售这个领域有更加优越的成就，所以在这个有限的实习生涯里，向自己制定了一个目标与计划是很重要的.

   联合用药的销售不仅能提高整体销售，更重要的是自己的理念知识可以更全面的在实践中得到验证，我的计划是八月份之前完成十五个联合用药的任务，力争三十，每天熟悉5个药品知识，不断加强与巩固自己的销售技巧，，多利用休息的时间看更多与自己专业相关的书籍，与店员及顾客多交流，探讨，向她们多交流，学习，借鉴她们的方法,于顾客建立友好的关系，对自己也要树立信心，相信自己，不胆怯，不退缩，坚持每月总结，能清楚的认识到自己的不足点，及时的弥补自己的缺漏，保持积极乐观向上的工作态度，越挫越勇奋力拼搏的毅力，遇事勇敢面对，我坚信在不久的未来，一定有一片属于我自己的舞台。 

   相信有了学习的目标，自己能在以后的时间有所提高，为自己的未来开拓一个全新的天空，我也在真真切切的把自己的这份目标，用实际行动落实到今后的每一天。 也相信通过我的努力，我的人生一定会是无比精彩的。                                
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