
四川太极大药房连锁有限公司员工转正考核表
填表日期：    2015年6月1日

	姓  名
	严恒轶
	性

别
	男
	工作单位

及岗位
	旗舰店营业员
	身份

证号
	510184199106012178

	学  历
	本科
	毕业学校及专业
	成都中医药大学 中药学基地班

	进入公司时    间
	2015年4月7日

	转正时间
	2015年6月7日

	部门考核意见：

建议系数：                                                                   

奖金系数
0.6
0.7
0.8
1
建议系数
　0.6
　
　
　
负责人签字:       

  2015年 月  日

	人事部考核意见

负责人签字：           

                                                                  年    月    日

	分管领导意见

负责人签字：           

    年    月    日

	单位负责人审批

负责人签字：          

    年    月    日


注：1、部门考核意见、人事部门考核意见栏必须明确是否同意转正；

2、部门领导对被考核者打分，其分数将作为转正后个人系数级别的参考；

3、本人总结附后。

被考核者姓名： 严恒轶                                        考核者：
	绩效指标
	权重
	等级
	描述
	分数区间
	得分

	销售意识和技巧
	40%
	A
	销售意识强，熟悉药品专业知识，销售成功率达90%；能灵活运用搭配销售、关联销售等技巧，客单价在门店客单价的200%以上；个人销售额在所在门店排名前10%
	30-40
	

	
	
	B
	销售意识较强，熟悉基本药物专业知识，销售成功率在50%以上；基本能运用搭配销售、关联销售技巧，客单价平均在50元以上；个人销售额在所在门店排名前30%
	10-29
	　

	
	
	C
	销售意识一般，基本熟悉药物专业知识，并不断学习各种销售技巧
	0-9
	

	业务操作和相关流程
	20%
	A
	熟悉门店业务流程，基本能做到与直接相关的职能部门间的衔接；本人业务素质优秀，在门店技能评比中位居前20%
	15-20
	

	
	
	B
	熟悉门店业务流程，基本能做到与直接相关的职能部门间的衔接；本人业务素质良好，在门店技能评比中位居前50%
	6-14
	　

	
	
	C
	了解门店业务流程，但很少直接与相关职能部门衔接；本人业务素质合格，并不断的提高自身业务技能
	0-5
	　

	客户服务与满意度
	20%
	A
	严格遵循“顾客第一”的理念，能很好的处理与各种顾客之间的关系，懂得察言观色，有能力建立和维护良好的客情关系，有忠实的顾客至少5名（提供联系电话）；能站在顾客的立场考虑问题并达到双赢的结果
	15-20
	

	
	
	B
	严格遵循“顾客第一”的理念，能很好的处理与各种顾客之间的关系，服务态度良好，有忠实的顾客至少2名（提供联系电话）
	6-14
	

	
	
	C
	严格遵循“顾客第一”的理念，服务态度良好
	0-5
	　

	个人学习与发展
	20%
	A
	清楚自身的优势和不足，有明确的努力目标和详细的学习计划；积极参与公司及门店的培训，并提出合理化建议和意见；
	15-20
	

	
	
	B
	有较明确的目标和学习计划；积极参与公司及门店培训，考核成绩在前50%
	6-14
	　

	
	
	C
	目标和计划不详细；积极参与公司及门店的各项培训，考核合格
	0-5
	　

	加分项
	　
	A
	工作责任心强，服从门店安排，对于门店临时安排的任务或者加班等不抱怨
	+2
	　

	
	　
	B
	工作积极主动，不但能完成好店长交代的工作，更能自己主动承担一些任务
	+2
	

	
	　
	C
	与门店员工关系融洽，人缘好
	+2
	

	减分项
	　
	A
	抱怨工作中的不满或负面情绪，并在员工中造成恶劣影响者
	-5
	　

	
	　
	B　
	遇到问题，从不自我反省，都是首先追究他人责任者
	-2
	　


  工作总结
时间如梭，岁月如歌。两个月的试用期匆匆而过，我在这期间虽有过彷徨和迷茫，但最终还是体会到了这份工作的乐趣，认识到了这份工作对于自己的意义，同时也感受到了这个公司对于员工的理解和包容，这个团队对于我的帮助和支持。我希望我能够在这样富有竞争的机制下、优秀的团队中长期稳定的工作学习。
很荣幸，我能够在太极大药房旗舰店进行人员结构调整，门店工作方式进行变革和创新的阶段进入太极大药房旗舰店。这两个月试用期使我受益匪浅，学到了很多药品的知识和销售的技巧。同样，我也有效的借助了门店的变革期和创新期这个契机，积极的学习，认真的工作，勤奋踏实，积极配合领导和同事开展工作。在这两个月期间，我学习了英克系统的基本操作，并能熟练的掌握且能基本独立胜任服务台的工作；这两个月我虽然没有直接从事药品的销售工作，但两个月的时间我也对药品的销售、陈列和供销存有了一定的理解和感悟，希望在接一下的一段时间里能够加深这方面的知识和技能。
在今后的工作过程中，我会更加严格要求自己，同时全方面多方向的提升自己。我会通过不断学习本专业的知识，这样能更好地服务和帮助顾客。在今后的一年里，也会参加相应的证书考核，不断晋升自己。
                                                        申请人：严恒轶

                                                       2015年6月1日


