           高新片五津西路店“五一”活动总结
【活动时间】2015年4月28日~4月30日（3天）

【参与门店】五津西路店
活动期间同比去年2014年4月28日-4月30日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	17992.8
	320
	 4948
	27.5%
	56.3

	去年同期
	15109
	203
	4275
	28.2%
	74.4

	增长比
	19%
	57%
	15.7%
	-2%
	-24.3%


活动期间日均对比当月日均销售（4月4日~4月12日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	5997
	106
	1649.3
	27.5%
	56.5

	   当月日均
	    5626
	93
	 1647
	29.2%
	60.4

	    增长比
	6%
	13.9%
	0.1%
	-5.8%
	-6.4%


【重点单品活动情况】（同比14年4月28日-4月30日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	0盒
	0瓶
	0盒
	1盒
	6盒
	3盒
	1盒
	173
	1.1罐
	2盒

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0元
	0元
	0元
	13元
	121元
	168元
	168元
	2332元
	107元
	85元

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	0元
	0元
	0元
	42元
	0元
	348元
	0元
	44元
	0元
	307元

	增减比
	0%
	0%
	0%
	-69%
	100%
	-52%
	100%
	100%
	100%
	-72.3%


【超低特价以及单品销售情况】

	五一超低特价
	活动期间销售数量
	对比销售数量（14年同期）
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	（20个）
	100个
	增加93个
	开塞露、鲜竹沥、风油精

	单品品种
	活动期间销售数量
	对比销售数量（14年同期）
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种　

	（80个）
	　237
	增加193
	　正气液、金银花路、赶黄草、

	会员特价
	活动期间销售数量
	对比销售数量（14年同期）
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种　

	（99个）
	106
	增加28
	三九感冒灵，抗病毒颗粒


【活动优点】

当季特价品种受欢迎。
增对会员消费群体，给了更大优惠活动政策，激起顾客购买欲望，提升客单价
不足之处，就是品种缺货，如：石淋通颗粒（桐君阁），活动期间没来货。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	还是DM单，大海报
	无

	2、现场氛围方面
	人气淡、赠品不能摆放在店外（城管管制）
	只能在店内各个端头进行摆放陈列吸引人气

	3、员工培训方面
	活动前已经详细培训
	活动临近在抽查的方式，让员工记牢。

	4、限时赠送情况
	 无
	

	5、活动完成情况
	不好，因活动前2天，门店刚做完广场活动，购买顾客有限，导致本次活动销售下滑
	希望门店每次活动时间间隔半个月左右

	6、其他
	无
	无


                                                                   五津西路店：李红梅
                                                         日期：2015年5月2日
