
              西北片羊子山西路店五一促销活动总结
【活动时间】2015年4月28日~4月30日（3天）

【参与门店】羊子山西路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	24334.04
	424
	4567.58
	18.77%
	57.39

	去年同期
	23231.3
	411
	7017.73
	30.21%
	56.52

	增长比
	4.75%
	3.16%
	-34.91%
	-37.89%
	1.54%


活动期间日均对比当月日均销售（4月4日~4月12日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	8111.35
	142
	1522.53
	18.77%
	57.39

	   当月日均
	7165.49
	145
	2095.19
	29.24%
	50.03

	    增长比
	13.2%
	-2.07%
	-27.33%
	-35.81%
	14.71%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	现金
	5元代金券
	
	
	
	

	数量
	1055元
	32
	
	
	
	


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	

	活动期间

销售数量
	1
	2
	0
	0
	6
	6
	1
	

	活动期间

销售金额
	599元
	98
	0
	0
	68
	240.24
	22
	

	对比日均*3天销售金额
	0
	78.67
	0
	0
	61
	260.37
	3.67
	0

	增减比
	100%
	24.57%
	%
	%
	11.48%
	-7.73%
	499.45%
	%


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	锌钙特口服液
	

	活动期间

销售数量
	0
	0
	2
	0
	0
	5
	

	活动期间

销售金额
	0
	0
	50.34
	0
	0
	261
	

	对比日均*3天销售金额
	0
	13.2
	70.93
	0
	0
	519.5
	

	增减比
	%
	-100%
	-29.02%
	0%
	0%
	-49.76%
	


【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	
	
	

	5折品种

（700个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	

	
	
	
	


【活动优点】

打折活动给我店高价药房的形象在顾客心目中有所改善
打折后再送礼顾客表示很喜欢，是得到了实惠的
活动进行到中途的时候邀请厂家来造势，提醒顾客我店的活动任然进行，也提醒我店营业员要继续加油努力。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传用的DM单有点多，宣传物资在活动前一天才到门店开始发放
	希望以后再DM单方面数量在300-500份就够了，发给有购买欲望的顾客，活动用物资希望提前几天到店，以便宣传活动

	2、现场氛围方面
	氛围比较喜庆，店外氛围营造还是比较吸引
	

	3、员工培训方面
	培训较为充分
	

	4、赠送现金及代金券活动
	各个年龄层的顾客都比较喜欢
	

	5、活动完成情况
	完成较差
	希望以后这类大型活动，公司能考虑我店在平时的周六周末进行，人流量较大

	6、其他
	
	


                                                             羊子山西路店：谢怡

                                                              2015.5.2

