                    东南片崔家店五一节活动总结
【活动时间】2015年4月28日~4月30日（共3天）

活动第二部分
【参与门店】崔家店    18家（除开万科、华泰店）
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11533.64
	273
	3400.12
	29.5%
	42.4

	去年同期
	9109.28
	183
	1998.82
	21.94%
	49.7

	增长比
	26.61%
	49.1%
	70.1%
	34.4%
	-14.6%


活动期间日均对比当月日均销售（月日~月日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	3844.5
	91
	1133.37
	29.5%
	42.4

	当月日均
	3793.3
	92
	1150.2
	    30.32%
	   41.2

	增长比
	1.34%
	-1%
	-1.4%
	-2.7%
	2.9%


活动一：全场（成药、保健品、器械）

消费满38元省3元，满58元省6元，满118省15元，满218元省30元，满318省45元，单张收银条最高可省45元。（超低价、会员特价、单品不参加）

请阐述顾客对满省活动优点：

1、无
2、

3、

顾客对满省活动不足及建议：
1、活动太平凡
2、优惠活动力度不大
3、

活动第三部分

【会员特价品种销售情况】

	特价品种

99个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	91
	42.88%
	鲜竹沥 足光散(足光粉)


【超低特价品种销售情况】

	特价品种

20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	73
	3.55%
	风油精 清凉油 鲜竹沥


【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	配送不及时DM单在活动前一天下午才拿到
	及时配送到店

	2、现场氛围方面
	现场氛围按照公司邮件要求陈列
	较好

	3、员工培训方面
	对活动内容进行统一培训
	专业知识，联合搭配 ，一句话服务都需要加强

	4、活动完成情况
	活动完成情况不理想
	下次努力介绍，联合用药提高客单积极宣传提高客流

	5、其他
	暂无
	


                                                                 崔家店：
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