              崇州片怀远店“14周年庆”活动总结
【活动时间】2015年4月28日~4月30日（3天）

【参与门店】怀远店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	平均客单价

	活动期间
	1.9006万
	299
	63.56

	去年同期
	1.6603万
	254
	65.36

	增长比
	14.45%
	17.71%
	-2.75%


活动期间日均对比当月日均销售（4月4日~4月12日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	平均客单价

	活动期间日均
	0.6335万
	100
	63.56

	   当月日均
	0.5296万
	103
	51.54

	    增长比
	19.61%
	-2.91%
	23.32%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列

	活动期间

销售数量
	8
	5
	3
	3
	3
	18

	活动期间

销售金额
	0.4192万
	0.0245万
	0.0288万
	0.024万
	0.0034万
	0.0704万

	对比日均*3天销售金额
	0.3986万
	0.0643万
	0.0612万
	0.24

万
	0.0214万
	0.2525万

	增减比
	5.1%
	-61.89%
	-52.94%
	0%
	-84.11%
	-72.12%


【活动优点】

1、 满省活动不仅能吸引顾客，还能促进顾客消费
2、 单品活动和会员特价留住老顾客，吸引新顾客
3、 超低特价能让顾客体会到实实在在地优惠，更能抓住顾客
4、 大保健的活动也能很好的带动顾客消费，又能给顾客很优惠的印象，留住顾客
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单是活动前一天下午回来的，宣传不到位
	希望以后提前几天发放，以便更好的宣传

	2、现场氛围方面
	赠品太少，堆放不吸引人
	以后提前做好充分准备

	3、员工培训方面
	单品活动忽视了
	以后除了活动内容，同时还要重视单品的活动

	4、活动完成情况
	重点单品和活动单品的完成情况不是很好
	在培训活动内容时也要强调单品活动
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