	太极大药房      崇都片区   蒲阳路  店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	公司活动：约惠春天 欢乐购 


	门店ID*
	738

	活动时间 *
	  2015年 03月  30日 至04月 03日 共计 5 天

	主线活动形式 *
（折扣)
	活动二：满68元 送 8元现金券    参与门店66家（华康店、龙潭西路店不参与）
满68元送8元、136元送16元、204元送24元、272元送32元、340元送40元，最高送40元现金券。

“超低特价”不参与送券活动。

用券时间：2015年4月3日- 4月30日，过期作废。

用券范围：特价、单品活动不参与，不得同时享受门店其它活动。

活动三：保健品“聚划算”---（千林、自然之宝、汤臣倍健系列）
买1瓶，参加“活动一”或“活动二”。

买2送1（送低价、原装），不限厂家任意组合搭配赠送，不再同时参与“活动一”或“活动二”。

其余保健品参与“活动一”或“活动二”。

活动四：春季热销单品
“特价品种”每个单品限购2盒（见附表2）。

 春季热销单品（见附表2）。

“会员专享”99个特价品种（见附表3）。
活动五：医疗器械8.5折（特价品除外）

活动六：中药----春季养颜佳品
1、购买任意品牌的春困三宝（西洋参、玫瑰花、枸杞）1套，享受8.5折，不再同时参与“活动一”或“活动二”。
2、其余中药（饮片、袋装、贵细）参与“活动一”或“活动二”。



	促销费用 *
	

	日均销售情况*

时间
销售金额
平均客单价
交易笔数
3月1日-3月15日  
2395.22

57.12

42

本次活动时间段日均
3592.884

67.09

50

环比增幅
50%

17.45%

19.05%

环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

天胶

0

0

0%

太极钙

5

245

0%

美美

0

0

-28800%

补肾

4

300.8

-48.83%



	现场情况 *

	客流量

50

客单价

67.09

促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

19.05

客单价增幅

17.45%

突出亮点

提前做好了准备工作,提前告知会员搞活动的情况

良

问题及意见

客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	厂家：太太
品种

数量

销售金额

环比增幅

太太静心助眠口服液

0

0

0%

剩余赠品如何处理 *
反馈给顾客




（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人： 贾静                            填报日期： 20150406
