              东南片万科路店“春季促销”活动总结
【活动时间】2015年3月30日~4月3日（5天）

【参与门店】万科路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	37137.80
	721
	9447.45
	25.54%
	51.51

	去年同期
	28168.40
	487
	7458.80
	26.40%
	57.84

	增长比
	31.84%

	48.05%
	26.66%
	-3.26%
	-10.94%


活动期间日均对比当月日均销售（3月30日~4.3日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	7427.56
	144.20
	1889.49
	25.54
	51.51

	   当月日均
	   8030.49
	140.33
	2260.83
	27.92
	57.22

	    增长比
	-7.51
	   -2.76
	-16.42
	-8.52
	-9.98


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	代金券
	杯子或抽纸

	数量
	37
	50


【单品活动情况】

	
	善存沛优
	*退热贴
	麦金利增加骨密度片
	玛咖咀嚼片
	维生素C泡腾片(水蜜桃味)
	维生素C泡腾片（甜橙味）
	盐酸洛美沙星滴眼液
	银杏叶片

	活动期间

销售数量
	2
	8
	2
	0
	0
	3
	0
	0

	活动期间

销售金额
	252
	208.8
	207
	0
	0
	53.46
	0
	0

	对比日均*5天销售金额
	0
	148.10
	88.43
	52.67
	0
	0
	0
	364

	增减比
	
	40.99%
	134.08%
	
	
	
	
	


【单品销售情况】单品销售情况不好，只有一两个品种在动销，主要是宣传不是很到位，希望在下次活动中加油宣传，争取有一个好的销售。
	
	复方熊胆薄荷含片(熊胆舒喉片)
	鼻窦炎口服液
	板蓝根颗粒
	*夏桑菊颗粒
	*玄麦甘桔颗粒
	奥利司他胶囊(雅塑)
	足光散
	金银花露
	阿胶（太极天胶）

	活动期间

销售数量
	1
	0
	7
	7
	0
	1
	2
	44
	2

	活动期间

销售金额
	13.6
	0
	115.2
	109.98
	0
	257
	5
	130
	1048.01

	对比日均*5天销售金额
	117.87
	25.76
	6
	27.18
	0
	75.39
	5
	17.27
	1936.37

	增减比
	-88.46
	
	1820%
	304.63%
	
	240.89%
	0
	652.75%
	-45.88


【特价品种销售情况】

	特价品种

（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	135.48
	31.37
	棉签、清凉油、足光散等季节性品种


【活动优点】有赠品送，可以吸引一部分消费者，一些单品活动也提升了客单价。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前配送到门店，因为活动时间更改，必须要修改时间，增加了门店上的工作量
	希望下次能减少这些麻烦

	2、现场氛围方面
	因为气球原因，活动氛围不是很浓，再加上天气大了，气球拱门很容易爆
	及时补充爆了的气球

	3、员工培训方面
	都是活动前提前培训了的，
	要求员工一定要熟悉每次活动的内容

	4、限时赠送情况
	还可以
	希望赠送礼品能够多几个等级，这样礼品就显得丰富一些，也有利于宣传

	5、活动完成情况
	完成的很差，主要原因是我们之前几天才搞了广场活动，再加上我们是社区型门店，导致这次活动很失败
	希望下次活动最好是在周末搞，并且希望公司还是能够提供给会员发短信

	6、其他
	顾客反映活动赠品杯子（套杯子的套子）气味太大
	建议购买赠品质量能够好点


                                                                    万科店：杨琴
 2015.4.6
