              东南片玉双店“春季促销”活动总结
【活动时间】2015年3月30日~4月3日（5天）

【参与门店】玉双店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	16097.15
	351
	4806.85
	29.86
	45.86

	去年同期
	10339.58
	164
	3110.6
	30%
	63

	增长比
	55%
	114%
	54%
	-0.14%
	-27%


活动期间日均对比当月日均销售（3月30日~4.3日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	3219.4
	70
	961
	29.86%
	45.86

	   当月日均
	2795
	63
	800
	28.6%
	43.8

	    增长比
	15%
	11%
	20%
	1%
	2.06%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	代金券

	数量
	43


【单品活动情况】

	
	善存沛优137243
	*退热贴
	麦金利增加骨密度片
	玛咖咀嚼片
	维生素C泡腾片(水蜜桃味)
	维生素C泡腾片（甜橙味）
	盐酸洛美沙星滴眼液
	银杏叶片

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	对比日均*5天销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	

	增减比
	
	
	
	
	
	
	
	


【单品销售情况】

	
	复方熊胆薄荷含片(熊胆舒喉片)
	鼻窦炎口服液
	板蓝根颗粒
	*夏桑菊颗粒
	*玄麦甘桔颗粒
	奥利司他胶囊(雅塑)
	足光散
	金银花露
	阿胶（太极天胶）

	活动期间

销售数量
	0
	0
	
	1
	2
	0
	5
	21
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	15.3
	36
	0
	25
	57.5
	0

	对比日均*5天销售金额
	34
	0
	66.6
	0
	
	
	30
	0
	0

	增减比
	-340%
	
	-666%
	153%
	360%
	
	-16%
	575%
	


【特价品种销售情况】

	特价品种

（12个）
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	75.84
	32.98
	风油精，金银花露，医用棉签


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资太少
	增加活动物资

	2、现场氛围方面
	活动气球没有，气氛不足
	配送活动气球，达到活动气氛

	3、员工培训方面
	培训基本熟悉
	加大培训熟悉程度

	4、限时赠送情况
	无
	无

	5、活动完成情况
	完成率低，活动频繁
	少活动，如果做一次就要加大力度达到效果。

	6、其他
	我们5天前才做了一次广场活动，对面药房29日才活动结束，本次活动30日做，太频繁。
	少做，做好做精


                                                                    玉双店：殷岱菊
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