              东南片柳翠路店“春季促销”活动总结
【活动时间】2015年3月30日~4月3日（5天）

【参与门店】柳翠路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11477
	373
	3270.44
	28.5%
	30.76

	去年同期
	9676.65
	210
	2825.13
	29.19%
	46.08

	增长比
	18.60%
	77.61%
	15.76%
	-0.69%
	-33.24%


活动期间日均对比当月日均销售（3月1日~3月15日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	2295.4
	74.6
	654.088
	28.5%
	30.76

	   当月日均
	2258.03
	63
	677.4
	30.01%
	35.84

	    增长比
	1.65%
	18.41%
	-3.38%
	-1.51%
	-14.17%


【活动优点】：①会员超低特价比较有吸引力，同时促进门店会员卡的办理。
建议：①门店附近顾客消费能力相对较低，本次活动满赠起度偏高，顾客对送券不太有兴趣

比较喜欢买省或者打折。
②大型活动建议公司统一发短信给顾客。
【重点单品活动情况】

	
	天胶
	补肾益寿胶囊
	乳酸菌素片
	科达琳
	锌钙特
	蚕蛾公补片
	辅降
	藏药
	中山中智破壁饮片

	活动期间

销售数量
	0
	0
	1
	0
	7
	0
	0
	3
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	14
	0
	336.4
	0
	0
	135
	0

	对比日均*5天销售金额
	0
	167
	21.3
	0
	342.2
	0
	0
	0
	217.3

	增减比
	0
	0
	-34.2%
	0
	-1.16%
	0
	0
	0
	0


【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	72.58
	11.79
	清凉油，风油精，棉签

	5折品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*5销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	
	
	


【活动优点】①品种应季，吸引力较大 ，顾客比较常用。
建议：活动前期公司应加大特价品种的请货数量。避免缺货。如风油精，凉油门店都比较好卖的。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资到货及时，方便门店陈列
	无

	2、现场氛围方面
	现场氛围较好，但天气热了，风大了气球拱门上的气球易爆。
	建议可以用其他材料做拱门。比如粉色或者淡色的纱绸，也可以反复使用的。

	3、员工培训方面
	培训到位，员工熟悉活动内容，但销售能力欠缺
	继续加强培训，提升联合用药能力

	4、限时赠送情况
	无
	无

	5、活动完成情况
	较差，活动增长较小
	改变活动方式（如送礼品，满省），加强宣传以及员工销售能力

	6、其他
	无
	无


                                                                柳翠路店：严婷婷
