              光华店活动总结(“春季促销”活动)

【活动时间】2015年3月30日~4月3日（5天）

活动期间同比去年(2014.3.30-2014.4.3)

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	74869.85
	1157
	26954.4
	36%
	64.7

	去年同期
	77097.3
	1178
	25523.3
	33.1%
	65.4

	增长比
	-2.8%
	-1.8%
	5.6%
	8.8%
	1%


活动期间日均对比日均销售（3月1日~ 3月15日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	14974.0
	231
	5390.9
	36%
	64.8

	   对比日均
	     12419.2
	202
	4231.3
	34.1%
	61.5

	    增长比
	20.6%
	14.3%
	27.4%
	5.6%
	5.4%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	玻璃杯
	抽纸

	数量
	40
	40


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	乳酸菌素片
	科达琳
	锌钙特
	蚕蛾公补片
	辅降
	藏药
	中山中智

	活动期间

销售数量
	1.26
	0
	5
	15
	8
	9
	0
	17
	11

	活动期间

销售金额
	716.94
	0
	52.5
	312.7
	394.4
	522
	0
	735.8
	1404

	对比日均*5天销售金额
	1490
	835.2
	56
	333.2
	228
	58
	0
	2574.9
	618

	增减比
	-51.9%
	-835%
	-6%
	-6%
	73%
	800%
	0
	-714%
	127%


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	汤臣倍健蛋白质粉

	活动期间

销售数量
	8
	0
	3
	4
	1
	2

	活动期间

销售金额
	468
	0
	57.2
	657
	68
	348

	对比日均*5天销售金额
	127
	138.6
	181.1
	0
	187
	656.5

	增减比
	268%
	-1386%
	-68.4%
	65700%
	63.6%
	-47%


【春季促销品销售情况】

	春季促销品（30个）
	活动期间销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种
	

	
	105
	风油精、棉签、金银花露、冲剂
	


【活动优点】

  活动物资到货及时，活动方案简单易执行。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资到位
	

	2、现场氛围方面
	氛围浓
	

	3、员工培训方面
	培训及时
	

	4、限时赠送情况
	
	

	5、活动完成情况
	完成目标
	

	6、其他
	活动礼品偏少，不够3天的量，活动前期满116元才送礼品，门槛太高，很多顾客享受不到优惠。后经申请可以满68送券，活动才见成效。
	请备足活动礼品
活动优惠等级不能定太高，请参考门店客单价来定才能满足大部分顾客，活动才会有效果。


                                                              光华店               时间：2015-4-4
