              东南片双林店广场活动总结
【活动时间】2015年4月18日~4月19日（2天）

【参与门店】双林店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23159.17
	325
	7698.79
	30%
	71.25

	去年同期
	15363.5
	208
	5105.09
	30%
	73.86

	增长比
	50%
	56.2%
	50.8%
	0
	-3.5%


活动期间日均对比当月日均销售（2月26日~3月25日） 
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	11579.58
	163
	3849.4
	30%
	71.25

	当月日均
	7900.53
	127
	2812.85
	28%
	62.2

	增长比
	46.57%
	28.3%
	36.8%
	2%
	14.5%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	食盐
	围裙
	立白洗衣液
	抽纸
	苏泊尔套锅

	数量
	50
	16
	15
	10
	2


【单品活动情况】

	
	善存沛优
	天胶
	补肾
	蚕蛾公补
	中山中智
	复方氨酚肾素片
	乳酸菌素片
	葡萄糖酸钙锌

	活动期间

销售数量
	0
	2
	13
	1
	26.9
	1
	2
	5

	活动期间

销售金额
	0
	1048
	1040
	58
	2616
	21.2
	28
	232.00

	对比日均*2天销售金额
	0
	0
	270.4
	11.4
	0
	10.6
	24.95
	111.8

	增减比
	0
	300%
	284.6%
	338%
	100%
	100%
	12%
	107.4%


【特价品种销售情况】

	特价品种

20
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	35
	162%
	健胃消食片，维c银翘片


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	无宣传单，悬挂了pop
	下次筛选会员，发送短信

	2、现场氛围方面
	撒隆巴斯，亮甲厂家才过来支持活动，氛围较好，店外展示盒陈列较为丰满。
	可以再请多一些厂家

	3、员工培训方面
	活动前一天培训，活动当天再次强调活动注意事项。
	要求每个员工熟知活动内容，并在活动中实时运用。

	4、限时赠送情况
	无
	

	5、活动完成情况
	本次活动销售增长还可以，抓住了单品销售机会，总销售同比去年同期增长50%，环比2月26-3月25日，增长46.57%
	以后更应该注重店内单品的培训，搭配销售等

	6、其他
	
	


                                                                   双林店：段文秀
 2015.4.23
