九大单品启动仪式方案

活动背景

切实抓好九大金牌品种上量，完成公司计划销售任务。提高全员对金牌品种的重视度，推动全员金牌品种的销售热潮。

活动要旨

有力落实：各片区各门店需认真落实金牌品种活动各项政策、积极宣传、狠抓培训，通过执行出效益，培训出销售。

零距离沟通：金牌品种已启用三方（公司管理人员、厂家、门店员工）零距离沟通，真正提升销售效率、疑难问题解决速度。零距离沟通为销售保驾护航。

三、九大单品当前实施进度

1、本周金牌品种已完成全员培训

2、本周四金牌品种产品卖点POP制作完成，并配送至店

3、金牌产品陈列样板已打造完成，并以图文通知下发至店

四、仪式前期准备工作（片长指导店长落实执行）

1、各片区、门店员工内部宣传、动员

2、各片区选定启动仪式的场地、时间于本周内以短信形式报营运部陶伟处。

3、启动仪式门店金牌品种的陈列打造、氛围营造（请按九大单品陈列样板图进行参照执行，陈列样板图随后下发）

4、全员熟背金牌品种一句话销售卖点（请按附件金牌品种卖点中标红带下划线的卖点进行背诵）

5、门店任务分解，并将分解表张贴公示

例表：

	
	天胶
	藏药
	科达琳
	**
	**
	**

	门店月任务
	
	
	
	
	
	

	门店天任务
	
	
	
	
	
	

	张三天任务
	
	
	
	
	
	

	李四天任务
	
	
	
	
	
	


    六、活动流程：
 1、活动时间：上午9:00——11:00

 2、活动地点：各片区会议门店
 3、活动开始（10分钟）

全体起立齐诵九大金牌品种一句话卖点，主持人宣布“太极金牌品种营销启动仪式”正式开始，介绍参加仪式的领导及嘉宾。

 4、领导致辞（10分钟）
 营运部经理致辞，鼓舞士气，宣布各品种活动政策。

 5、启动仪式（3分钟）
由领导以开锣方式，宣告金牌品种全员促销活动正式启动。

 6、厂家嘉宾致辞（30分钟）

邀请现场金牌品种厂家嘉宾致辞，每个厂家嘉宾致辞时间不超过5分钟。

 7、仪式结束（7分钟）
主持人宣布仪式结束，领导及嘉宾与员工合影留念。

 8、参观陈列（1小时）

片长携片区人员，学习参观所在店或中心门店的陈列、氛围打造，以便员工返店后进行整改。领导及厂家人员对现场进行评价及指导。

物料清单

横幅一条、品种宣传用POP、铜锣一个、桌椅等

                                    营运部
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