              东南片***店“三八节”活动总结
【活动时间】2015年3月4日~3月8日（4天）

【参与门店】双林店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	42133.25
	597
	14498.07
	34.4%
	70.57

	去年同期
	34861.30
	537
	11725.82
	33.6%
	64.91

	增长比
	20%
	11.7%
	23.6%
	0.8%
	8.7%


活动期间日均对比当月日均销售（*月*日~*月*日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	10533.3
	149
	3624.5
	34.4%
	70.57

	当月日均
	7256.1
	119
	2612.4
	36%
	61.0

	    增长比
	45.1%
	25.2%
	50%
	-1.6%
	15.6%


【活动礼品赠送情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店）礼品按照新开店礼品写哈
	赠品名
	围裙
	
	
	
	
	
	

	数量
	40
	
	
	
	
	
	


【活动优点】：优惠力度大，消费满38就打88折，妇女节送围裙，贴近生活。
建议：希望以后的活动，打折都在一个基数以上才能享受，这样能很好的促进消费，保健品的活动也一样，从第二瓶开始大力度优惠，活动效果更好。
【特价品种活动情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店按照策划科的填写）除外哈！
	
	阿胶补血颗粒
	天然维生素C咀嚼片
	冰王薰衣草疤痕修复凝胶
	复合维生素片(爱乐维)
	冰王薰衣草疤痕修复液
	天然维生素C咀嚼片(养生堂)
	薰衣草疤痕修复凝胶+疤痕修复霜
	复方多维元素片(23)(玛特纳)
	!太太静心助眠口服液
	!太太美容口服液
	气血和胶囊
	仙卡自粘性硅胶片敷料

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	对比日均*4天销售金额
	.0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	2

	增减比
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	-100%


【活动优点】：符合节日主题，营造了活动气氛
建议：特价还应选择平时销售较好的药品，满足顾客需求，给顾客带来实惠，也带动店内销售。这部分商品只针对了小众人群，没有很好的体现活动效果。
【活动单品销售情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店你们按照策划科的单品活动写）除外哈，
	
	自然之宝林
	汤臣倍健、
	千林
	阿胶（太极天胶）
	归芪生血颗粒(美美)
	逍遥丸
	益气养血口服液
	养血当归糖浆
	益气养血口服液
	乌鸡白凤丸
	气血康口服液
	*人参归脾丸

	活动期间

销售数量
	2
	15
	0
	8.12
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	2
	0

	活动期间

销售金额
	247
	2570.0
	0
	4270.15
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	136
	0

	对比日均*4天销售金额
	0
	848.0
	0
	1890.28
	0
	1
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	100%
	200%
	0
	125%
	0
	-100%
	0
	0
	0
	0
	100%
	0


【活动优点】：保健品优惠力度大，有吸引力，又带动了顾客消费
建议：保健品第一瓶优惠应该稍微大一些，可以吸引一些新的购买保健品的顾客。
【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	
	
	

	5折品种

（20个）
	
	
	

	
	
	
	


【活动优点】：本次无一元特价，五折特价
建议：
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	无DM单， 
	利用空余时间，给老会员打电话

	2、现场氛围方面
	无活动语音，气球营造了活动气氛
	播放新年音乐，利用较多pop，爆炸卡，花车，来营造气氛

	3、员工培训方面
	所有人都熟记了活动内容，收银也不忘给顾客重复一遍活动内容
	在给顾客介绍时，，更加了解活动

	4、限时赠送情况
	本次无限时赠送
	

	5、活动完成情况
	活动较本月日均增加了45%

活动完成情况良好
	店内仍有部分品种缺货，，影响一部分销售

	6、其他
	
	


                                                               双林店：段文秀
