              西北片白马寺店活动总结
【活动时间】2015年3月4日~3月8日（5天）

【参与门店】白马寺
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	12273.04
	284
	4359.33  
	35.52%
	43.21

	去年同期
	10350.77
	238
	3686.72
	35.62%
	43.49

	增长比
	    15.66%
	16.2%
	15.43%
	-0.2
	-0.65%


活动期间日均对比当月日均销售
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	2454.61
	56.8
	 871.87
	    35.52%
	43.21

	   当月日均
	 1805.61
	53
	621.56
	34.42%
	34.07

	    增长比
	     26.44%
	6.69%
	28.71%
	3.1%
	21.15%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	无
	无
	无
	无
	无
	无

	数量
	无
	无
	无
	无
	无
	无


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	0
	0
	1
	9
	1
	0
	3
	9

	活动期间

销售金额
	0
	0
	82.3
	708
	13.6
	0
	59.48
	134.40

	对比日均*6天销售金额
	0
	98
	0
	0
	81.60
	90
	88
	58.02

	增减比
	0
	0
	100%
	100%
	-500%
	0
	-47.95%
	56.83


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	锌钙特口服液
	汤臣倍健蛋白质粉

	活动期间

销售数量
	4
	0
	0
	0
	0
	5
	0

	活动期间

销售金额
	234
	0
	0
	0
	0
	232
	0

	对比日均*10天销售金额
	78
	237.60
	0
	0
	0
	232
	348

	增减比
	66.67%
	0
	0
	0
	0
	0
	0


【活动优点】

1、 积极调货，挽留了部分顾客。
2、 员工培训到位，对活动方案明确，积极主动向顾客介绍活动内容。
3、 充分布置现场，活动氛围较浓厚。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	没有DM单
	员工积极口头宣传

	2、现场氛围方面
	无厂家支持
	

	3、员工培训方面
	接收到邮件后及时培训，并随时相互抽查
	

	4、限时赠送情况
	无赠品
	利用门店之前赠品赠送

	5、活动完成情况
	良好
	

	6、其他
	活动发的太突然，门店在货品准备方面不及时
	积极借调货品


                                                                   白马寺店：李飘
                                                          2015.3.9
