              东南片崔家店“三八节”活动总结
【活动时间】2015年3月4日~3月8日（5天）

【参与门店】崔家店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	16901.68
	362
	5262.23
	31.13%
	46.68

	去年同期
	13951.97
	357
	4735.19
	33.93%
	39.08

	增长比
	21.14%
	1.4%
	11.13%
	-8.25%
	19.44%


活动期间日均对比当月日均销售（2月26日~3月3日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	16901.68
	362
	5262.23
	31.13%
	46.68

	   当月日均
	18009.55
	346.5
	5765
	32.01%
	51.97

	    增长比
	-6.1%
	4.6%
	-8.7%
	-2.7%
	-10%


【活动礼品赠送情况】（崔家店无赠送情况）
【特价品种活动情况】

	
	阿胶补血颗粒1639


	天然维生素C咀嚼片40995
	冰王薰衣草疤痕修复凝胶15207
	复合维生素片(爱乐维)89023
	冰王薰衣草疤痕修复液43619
	天然维生素C咀嚼片(养生堂)128962
	薰衣草疤痕修复凝胶+疤痕修复霜75070
	复方多维元素片(23)(玛特纳)131284
	!太太静心助眠口服液25
	!太太美容口服液22
	气血和胶囊97739
	仙卡自粘性硅胶片敷料134288

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	1
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	148元
	0
	0
	0
	0

	对比日均*4天销售金额
	0
	0
	0
	65.3元
	0
	0
	0
	246.6元
	0
	0
	0
	0

	增减比
	0
	0
	0
	-100%
	0
	0
	0
	-39.9
	0
	0
	0
	0


【活动优点】：玛特纳还是比平时优惠了很多！
建议：以后选品种还可以选取惠氏制药，孕产妇用的叶酸，钙片，避孕套，避孕药等品种！这些较符合3.8节活动，且买的人多，做到真正为顾客考虑，更加实惠！促进销售！
【活动单品销售情况】

	
	自然之宝林
	汤臣倍健、
	千林
	阿胶（太极天胶）
	归芪生血颗粒(美美)
	逍遥丸64766
	益气养血口服液136141
	养血当归糖浆102933
	益气养血口服液135007
	乌鸡白凤丸49944
	气血康口服液11768
	*人参归脾丸22671

	活动期间

销售数量
	0
	11
	0
	0
	0
	3
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	1523元
	0
	0
	0
	30
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	对比日均*4天销售金额
	0
	140.73
	0
	0
	0
	10
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	0
	982.2%
	0
	0
	0
	30%
	0
	0
	0
	0
	0
	0


【活动优点】：1件原价，2件3.8折的活动较有吸引力！
建议：无
【1元、5折品销售情况】（无此活动）
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	无DM单和大海报
	下次活动准备好

	2、现场氛围方面
	还是比较好，花车，POP都准备充分了。
	无

	3、员工培训方面
	活动前一天晚上进行的培训工作
	希望下次活动提前下发方案，方便门店提早给店员做好培训工作。

	4、限时赠送情况
	无
	无

	5、活动完成情况
	与去年同期比较是增长，与活动前本月日均比较是减少
	下次提前做好宣传工作

	6、其他
	因老员工休年假，门店只剩下两个实习生加店长，在销售方面，头两天没有抓好！
	及早把门店两个实习生带出来


                                                                 崔家店：林丰燕
