光华片区门店增量措施（2015.3.31）

1、 光华片区清江东路店 2015年2.26-3.25经营数据：
	3月任务
	总销售额
	总毛利额

	销售
	笔数
	14年
	15年
	同比增减
	完成率
	14年
	15年
	同比增减

	10.8
	1918
	9.07
	8.12
	0.95
	75.17%
	2.96
	2.87
	0.1

	总销售笔数
	总客单价
	会员销售额

	14年
	15年
	同比增减
	完成率
	14年
	15年
	同比增减
	14年
	15年
	同比增减

	1793
	1959
	166
	102.14%
	50.56
	41.44
	9.12
	3.73
	3.28
	0.45


2、 门店销售和客流增量措施:

	门店
	改善措施
	责任人
	落实时间
	备注

	
	1、每周培训7个品种，按奖惩方式让销售人员有销售记录登记，激励销售技巧
	吴阳
	每周
	

	
	2丰满关联陈列，打造应季品种陈列专区，吸引顾客眼球
	吴阳
	2015.4.5
	

	
	3、做好医院品种及目录外品种登记，积极争取货品到店销售
	吴阳
	每天
	

	
	4、查看流失会员数量，除去外出及搬离客户进行电话拜访和活动单品宣传
	吴阳
	2015.4.10
	

	
	5、做好销售人员仪容仪表，培养接待技巧和恰当地询问病症技巧
	吴阳
	2015.4.28
	


                                             清江东路店       2015.3.27
