
              西北片羊子山西路店三八节活动总结
【活动时间】2015年3月4日~3月8日（5天）

【参与门店】羊子山西路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	3.5122万
	552
	0.94万
	26.76%
	63.62

	去年同期
	     3.7894万
	685
	1.2984万
	34.26%
	55.32

	增长比
	-7.32%
	-19.42%
	-27.6%
	-27.6%
	15%


活动期间日均对比当月日均销售（2月26日~3月3日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	7024.4
	110
	 1880
	26.76%
	63.62

	   当月日均
	  6906.03 
	115
	2402.7  
	34.79%
	59.79

	    增长比
	1.71%
	-4.35%
	-21.75%
	    -21.75%
	6.41%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	围裙
	
	
	
	
	

	数量
	24
	
	
	
	
	


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	0
	5
	0
	3
	5
	16
	4
	5

	活动期间

销售金额
	0万
	0.0245万
	0万
	0.024万
	0.0054万
	0.0691万
	0.0078万
	0.0067万

	对比日均*5天销售金额
	0万
	0.0886万
	0万
	0.0333万
	0.0204万
	0.1141万
	0.0073万
	0.0141万

	增减比
	0%
	-72.35%
	0%
	-27.93%
	-73.53%
	-39.44%
	6.85%
	-52.48%


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	锌钙特口服液
	汤臣倍健蛋白质粉

	活动期间

销售数量
	0
	0
	1
	0
	0
	19
	

	活动期间

销售金额
	0万
	0万
	0.0028万
	0万
	0万
	0.1008万
	万

	对比日均*5天销售金额
	0.026万
	0.0198万
	0.0047万
	0万
	0万
	0.0338万
	0.1160万

	增减比
	-100%
	-100%
	-40.4%
	0%
	0%
	198.2%
	-100%


【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	
	
	

	5折品种

（700个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	

	
	
	
	


【活动优点】

满38元88折的活动让很多老顾客对我店的高价药房形象有所转变；
我店人员电话通知老顾客到店消费，进店顾客也极力宣传，增加了我店的客单价
保健品买第二瓶3.8折的活动促使我店有意向购买保健品的顾客大部分都购买了2瓶，对我店的折扣表示很满意，希望以后多搞此类活动。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	没有DM单，全靠口头陈述和店内陈列
	及时给顾客发送短消息和电话通知部分顾客我店活动

	2、现场氛围方面
	氛围比较喜庆，店外氛围营造不够
	下次活动中增强店外氛围的营造

	3、员工培训方面
	培训较为充分
	

	4、赠送围腰活动
	只有三八节当天赠送，部分顾客表示送围腰还可以，比较实用
	希望以后活动当中，还是以实用型赠品为主，消费金额也不算太高

	5、活动完成情况
	完成得较差
	应联系厂家在活动中营造氛围，增加活动气氛；且打电话给老顾客的效率还应再提高，多给老顾客宣传，赢得更多老顾客回店

	6、其他
	
	


                                                             羊子山西路店：谢怡

                                                              2015.3.10

