                         朱晓桃年冠军之获奖感言

尊敬的公司领导亲爱的同事们：

首先非常感谢你们能给我这个机会发表我的个人获奖感言！在这春节即将来临之际我也借助这次机会恭祝大家新春快乐，阖家欢乐。

 这次能获这个奖真的很感谢公司领导，感谢你们提出的这样的销售竞争方案才能使我有机会表现，也是收获颇多的。下面我讲讲我的销售经验，供大伙儿分享分享：

 为了响应公司活动，我们都是积极发掘我们身边的潜在客户，或是平时消费力度较大的客户，利用门店活动宣传对客户进行询问，并长期和他们保持一种关心、友好的态度，记得在2013年的时候在我们店购买过阿胶和三七的一位王大爷，在得知他每年都要大采购一次的消息后我就将他的电话留了下来，并不定期的询问他服用情况。于是在今年得知阿胶很快就取消买三送一的活动以后，我就赶紧打电话给他，通知今年阿胶本来就比去年每盒要贵几十块钱后叫他如果今年有需要的话就趁早买，他在得知后说我本打算12月份来找你买几盒的，既然你这么说那我就买几盒吧，然后他就在我手里购买了8盒，还送了他两套辅料，说这个辅料我们都是60块钱一套，今天都免费送你啦。我又趁热打铁说你的三七还要吗，本来当时市场的三七价格就不很稳定，他说在等等，在国庆节期间他走访了成都同仁堂，还有我们附近的几个小药房，他们的价格都比我们低很多，他说小药房的我信不过，我还是信任你们大公司大品牌的，可是同仁堂1.8每10g，买50g送10g，算下来要比你便宜很多哟，你们的就算85折都贵好多哟，在得知价格问题让大爷定不下来后，我及时通知了业务部王姐说明情况后，问能不能以同仁堂的活动价格给大爷不，在得知可以后我赶紧将这一好消息告诉了大爷，本来他是定3kg的，但在来货后他到我们门店来我说刚好有5kg，干脆一起嘛，他也干脆也一起了。然后我还提供给他免费打粉，还给他算细账，说大爷你今天可是节约了不少哟，我们店打粉都是拿出去给外面打的，加工费都是好二三十块钱一斤，你想你今天10斤三七要是在外面打粉得多少钱呀，大爷笑开了花，打粉得时候我听见他有点咳嗽，问他是不是有点感冒，他说都是老咽炎啦，我赶紧抓了点止咳利咽中药给他泡水喝，他见了更是开心的不得了。

