              “冬季滋补养生节”活动总结模板

【活动时间】2015年12月01日~12月15日(15天）

【参与门店】 万科店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	117689.12
	1746
	38191.31
	32.45%
	67.4

	去年同期
	90557.72
	1751
	28311.38
	31.26%
	51.71

	增长额
	27131.4
	-5
	9879.93
	1.19*
	15.69

	增幅
	29.96%
	-0.28%
	34.89%
	1.19%
	30.34%


活动期间日均对比（10月26~11月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	7845.94
	116
	2546
	32.44%
	67.6

	   当月日均
	6660.23
	114
	1962.96
	29.47%
	58.42

	    增长额
	1185.71
	2
	583.04
	2.97%
	9.18

	    增长比
	17.8%
	1.75%
	29.7%
	2.97%
	15.71%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	云南白药系列
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	绵阳系列
	钙类

	活动期间
	11
	3
	101
	27.7
	0
	47
	61
	11
	40
	54

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	7254.58
	228
	2266.5
	2409.91
	0
	2093.07
	8579.03
	1451.6
	1106.4
	2689.2

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*15天销售数量
	7.25
	1.9
	64
	3.07
	0.48
	24
	25.16
	1.9
	20
	54

	销售数量增减比
	51.72%
	57.89%
	57.81%
	802%
	-100%
	95.83%
	142%
	478%
	100%
	0


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*15天销售数量
	增长比

	
	405.74
	371.61
	9.18%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前到位
	

	2、现场氛围方面
	气球拱门，pop宣传，后因要迎接检查，全部都撤了
	

	3、人员培训方面
	活动前提前培训
	在活动中对每位顾客积极宣传活动内容

	4、货品方面
	保健品活动品种缺货，赠品银耳、大枣缺货
	下次活动前把货品备齐

	5、活动类型
	特价、保健品优惠力度大，在这段时间提升了保健品和中药的销售
	


                                                                   东南片区万科店

                                                                        店长姓名：杨琴
                                                                      2015年12月21日

