              “冬季滋补养生节”活动总结模板

【活动时间】2015年12月01日~12月15日(15天）

【参与门店】 华泰路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	141583.95
	2091
	46447.12
	32.8%
	67.71

	去年同期
	113377.04
	1540
	38211.77
	33.7%
	73.62

	增长额
	28206.91
	551
	8235.35
	-0.9
	-5.91

	增幅
	24.8%
	35.7%
	21.5%
	-2.6%
	-8%


活动期间日均对比（10月26~11月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	9438.93
	136
	3096.47
	32.8%
	67.71

	   当月日均
	9437.14
	142
	3053.22
	32.35
	66.33

	    增长额
	1.79
	-6
	43.25
	0.45
	1.38

	    增长比
	0.018%
	-4.2
	1.41%
	1.39%
	2%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	云南白药系列
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	绵阳系列
	钙类

	活动期间
	3
	7
	73
	8.35
	1
	48
	35
	6
	126
	42

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	1944.79
	504
	1638.44
	924.75
	168
	2158.45
	7122.6
	900
	3339.61
	2121

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*15天销售数量
	1469.5
	2051.6
	1291.8
	1226.9
	243.8
	1899.5
	4396.8
	931.1
	3258.3
	2095

	销售数量增减比
	32.3%
	-75.4%
	26.8%
	24.9%
	-31.09%
	13.6%
	61.99%
	-3.3%
	2.49%
	1.24%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	324.12
	305.5
	6%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单没有吸引人的地方，看不出活动和平时的差别
	

	2、现场氛围方面
	
	

	3、人员培训方面
	
	

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
	特价品种只卖一盒，
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                                                                        店长姓名：但燕
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