	15年西北片区门店销售数据

	
	一、15年1.1-10.25年数据：
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	各片区1.1-10.25日销售数据            单位：万元

	
	
	
	销售笔数
	销售额
	客单价

	门店ID
	门店名称
	年销售任务
	1-10月实际笔数
	同期笔数
	差异
	1-10月实际销售
	同期销售
	差异
	年完成率
	1-10月平均客单价
	同期平均客单价
	差异

	726
	交大路三店
	237.29 
	32570
	26818
	5752
	172.61 
	135.31 
	37.30 
	72.74%
	52.99
	50.45
	2.54

	门店ID
	门店名称
	年销售任务
	毛利额
	中药销售额
	会员
	

	726
	交大路三店
	237.29 
	1-10月实际完成毛利
	同期完成毛利
	差异
	1-10月实际中药销售
	同期中药销售
	差异
	1-10月实际会员销售
	同期会员销售
	差异
	

	
	
	
	59.44 
	46.94 
	12.50 
	17.70 
	8.70 
	9.00 
	60.59
	53.67
	6.92
	


                               交大三店总结

1、同比销量上涨明显：严格按照销售八步曲及收银八步曲服务每一位顾客，新增会员同比上涨明显。但黄金单品销售不理想，特别是天胶及中山中智仍需进一步学习及加强销售。

2、11月份工作总结：1）交大三店、沙河、西部店的GSP巡检及指导，迎接检查。

                          2）完成卫生局中医诊所巡检。

                          3）完成社区活动一场，双11活动效果不理想。

                          4）完成11.19-20单店活动。

                          5）宣传药直达、微信支付优惠、美团外卖。

需要公司解决问题：
门店招牌下无灯，站在街对面看不清门店是否开门，建议在招牌下安一排灯，增加门店可视度。

天胶辅料无。   

12月份计划：计划销售244800元，中药销售21290，毛利率不低于35%。

