大邑围城店单店活动

大邑围城店单店活动差的原因：

1. 客流量与前期的相比，明显有所下降；

2. .公司会员特价严格规定，对顾客限购也的确影响了销售，导致好多老顾客流失；

3. 我店处于社区，周末搞活动，人气太差，一向都是我店的硬伤。

大邑围城就活动差的整改措施”
1. 多多宣传活动内容，不放过每一位进店顾客，对会员新制度进行宣传，提升客单；
2. 利用空闲给会员打电话，告知活动优惠，增加会员的销售；

3. 对无会员卡进店的每一个顾客，利用会员卡优势提高客单价。
