              “金秋拾惠”活动总结模板
【活动时间】2015年10月24日~10月26日（3天）

【参与门店】新津正东街店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	9421.47
	115
	3286
	   34.87%
	81.92

	去年同期
	  8849.14
	    105
	3699
	41.80%
	84.27

	增长额
	572.33
	10
	-413
	-6.93%
	-2.35

	增幅
	6.46%
	9.52%
	-11.16%
	-16.57%
	-2.78%


活动期间日均对比（10月9日~10月21日）日均销售 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3140.49
	38.33
	1095.53
	34.88%
	81.92

	   当月日均
	1943.38
	35.23
	504.76
	25.97%
	55.16

	    增长额
	1197.11
	3.1
	590.77
	8.91%
	26.76

	    增长比
	61.59%
	8.79%
	 117%
	34.30%
	32.66%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	云南系列
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	绵阳系列

	活动期间

销售数量
	0
	0
	1
	0
	1
	14
	4
	0
	1

	活动期间

销售金额
	0
	0
	16
	0
	168
	468
	720.25
	0
	19.50

	对比日均*3天销售数量
	0
	0
	2.30
	1.165
	0
	1.84
	12
	0
	2.30

	销售数量增
	0
	0
	-1.30
	-1.165
	1
	12.16
	-10
	0
	-1.30

	减比
	0
	0
	-56.52%
	-116.50%
	100%
	660.86%
	-83.33%
	0
	-56.52%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	27
	39
	-12


【活动优点】

抽奖活动比较吸引顾客

中奖率高，100%中奖

疗程用药挺划算的，顾客比较喜欢

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	不充足，活动物资于活动前一天还有部分未到店（米筛）
	公司配送物资及时

	2、现场氛围方面
	POP张贴到位，爆炸签对应到位，气球门供，喜庆，赠品摆放显眼，特价花车展览
	继续

	3、人员培训方面
	提前三天就对活动内容进行培训
	继续

	4、货品方面
	缺货比较严重，顾客还是有部分流失，未能牢牢抓住每一位进店顾客
	希望公司及时配送补齐货品

	5、活动类型
	抽奖新颖
	继续


                                                                   高新片 新津正东街店

