              西北片新泰西路店“中秋实惠”总结
【活动时间】2015年10月24日~10月26日（3天）

【参与门店】新泰西路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	4431.4
	71
	1363.98
	30.77%
	62.4

	去年同期
	4611.13
	86
	1767.21
	38.3%
	53.6

	增长比
	-3.9%
	-17.4%
	-22.8%
	-19.7%
	16.4%


活动期间日均对比当月日均销售（10月9日~10月21日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	1477.13
	27
	390.18
	30.77%
	62.4

	   当月日均
	1092.36
	24
	344.76
	26.52%
	53.6

	    增长比
	35.2%
	12.5%
	13.2%
	3.4%
	17.73%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	蛋白质粉
	米筛
	抽纸200抽*3包
	阿胶贡枣
	
	

	数量
	1
	1
	8
	1170g
	
	1


【重点单品活动情况】（黄金单品及鲜人参)

	
	太极天胶
	补肾益寿
	汤臣倍健
	中山中智
	维生素C和E
	辅降
	鲜人参

	活动期间

销售数量
	0
	0
	4
	0
	0
	0
	17

	活动期间

销售金额
	0
	0
	492.64


	0
	0
	0
	712.64



	对比日均*5天销售金额
	0
	0
	251
	0.0002
	0
	0
	0

	增减比
	0
	0
	51.4%
	-100%
	1545%
	0
	71264%


【活动单品销售情况】（其他活动品种，保健品、医疗器械、中药销售情况）

	
	
	保健品
	医疗器械
	中药销售情况
	
	
	

	活动期间

销售数量
	
	4
	0
	6
	
	
	

	活动期间

销售金额
	
	492.64
	0
	71.8
	
	
	

	对比日均*5天销售金额
	
	251.1
	0
	43.67
	
	
	

	增减比
	
	96.2%
	0
	64.4%
	
	
	


【会员特价品销售情况】

	感冒灵颗粒
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	3
	1
	金嗓子喉片


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	礼品丰富，顾客基本还是比较喜欢。也有选择的余地
	加大宣传力度，短信打电话宣传

	2、现场氛围方面
	气球布置，POP张贴，小蜜蜂音乐声音较大；花车在外，气氛较好
	

	3、员工培训方面
	大家比较积极学习活动内容，
	不仅能记住，还能学以致用。并能够提高销售

	4、限时赠送情况
	赠送比较快，顾客也比较满意
	赠送力度还需加大

	5、活动完成情况
	完成基础任务。毛利额完成。
	加大宣传力度，提高客流量和总销售

	6、其他
	1.周末人流较少，影响销量。
2.附近药房活动力度更大，药品也便宜
	尽力宣传周末会员日打折活动，时刻关注周边药房，及时汇报，采取相应措施。


                                                                 新泰西路店店：罗玲
                                                   2015年10月28日
