                金秋拾惠活动总结模板
【活动时间】2015年10月24日~10月26日（3天）

【参与门店】新园店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	12434.96
	279
	4153.38
	    33.4%
	44.6

	去年同期
	   9373.87
	     182
	3325.36
	35.4%
	51.5

	增长额
	3061.09
	97
	828.02
	-2%
	-6.9

	增幅
	32.6%
	53.9%
	24.9%
	-0.5%
	-13.3%


活动期间日均对比（10月9日~10月21日）日均销售 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	4144.98
	93
	 1384.46
	33.4%
	44.6

	   当月日均
	   3129.32
	78.5
	  1086.49
	34.7%
	39.8

	    增长额
	   1015.66
	14.5
	  297.97
	-1.3%
	4.8

	    增长比
	32.4%
	18.4%
	  27.4%
	    -0.3%
	12%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

10月24日~10月26日
	12434.96
	279
	 4153.38
	  33.4%
	44.6

	   当月日均*3

10月9日~10月21日
	  9381.96
	    235
	  3259.47
	     34.7%
	39.9

	    增长额
	   3053
	44
	   894.92
	-1.3%
	4.7

	    增长比
	32.5%
	18.7%
	   27.4%
	-0.4%
	11%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	绵阳
	大枣枸杞
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	云南白药
	锌钙特/太极钙

	活动期间

销售数量
	0.25
	0
	5
	6
	0
	1
	11
	0
	1
	2

	活动期间

销售金额
	199.75
	0
	150.1
	59.84
	0
	45
	1260.58
	0
	24.3
	116

	对比日均*3天销售数量
	0.23
	0.69
	6.4
	3
	0.23
	2.53
	3.46
	0.69
	1.38
	3

	销售数量增减比
	0.8%
	-100%
	-21%
	100%
	-100%
	15.6%
	217.9%
	-100%
	-27.5%
	-50%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	59
	27
	118%


【活动优点】

1.活动抽奖新怡，很多对这种活动感兴趣的年轻人。

2.礼品内容吸引顾客

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	活动物资有一些活动开始了都还没有到门店，活动结束了都没有
	希望下次公司活动提前把物资准备。

	2、现场氛围方面
	上午10点和晚上6.7点人流量大一些，
	

	3、人员培训方面
	活动前一天已培训熟记并抽查
	

	4、货品方面
	比较充足
	

	5、活动类型
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