关于新津片五津西路二楼整改方案
由于新津片五津西路二楼现在未使用，片区想法，为合理利用门店资源，充分发挥门店平效产出，提升门店整体服务水平，提升品牌形象，集合市场最新流行趋势——健康管理“汗蒸馆”的兴起，门店想将二楼打造为“太极健康养生汗蒸馆”，继承集团公司发展中药养生的文化理念，和门店药房结合，相互产出，共同集合资源，持续发展。

一．方案1，公司自己打造需投资费用及设备情况：

1.“汗蒸馆”打造需要的设备：
汗蒸房，休息厅、前台、洗浴室、更衣室、家具（收银台、电脑、音响、电视、沙发、按摩床、茶几、更衣柜、鞋架柜、洗浴喷头、浴足盆、浴足凳椅、饮水机、加湿器、产品展架等硬件配置）家具配置1.5万
二楼整体装修1.5万

汗蒸房面积15平米左右，2000——3000元/平米*15平米=3——4.5万

3个房间分配情况：1个汗蒸房，1个更衣室，1个按摩室

楼上有1个洗浴室

前台和休息厅、浴足设置在原中药配方柜及中药台大厅中

2.汗蒸房前景：
集合中医治疗“八法”，首推“汗法”，外感“六淫”，内伤“七情”，都可以考虑有“汗法”治疗！中医强调：动汗为贵，指的是在运动过程中出的汗最为可贵，此为深层出汗。因皮肤外界高温而造成的大量出汗（如蒸桑拿或夏天高温），为浅表出汗。此时出汗主要是为了调节体温，同时也能带出体内一部分疲劳物质或对人体有害的重金属，但保健效果远不及深层出汗。
汗蒸，作为一种全新的休闲保健方式在经营起来也是灵活多样，具有很大的可操作性。主要有以下几方面：
1、汗蒸初期投资少，相对其他行业投资回报率高，而且该行业目前没有可比性，资金回收快。
2、与药店相集合，客源不缺乏，治病与防治相集合，更长远。加上药学知识推荐，信任度更高！
3、投资效率高、运营成本低；经营成本低，收益性高。由于主要是依靠汗蒸功能性房间提供服务，所以不需要过多的高薪专业技师驻店。一般工作人员经过培训都可以操作，节省了人员费用和管理成本。并且汗蒸不用水，节省了很多用水成本和排污费用。
4、事业安定性强，是沿袭上千年的传统项目；汗蒸并不是只时兴一阵子以后就过时的项目，而是可以长期从事的事业。甚至可以在不同时期加入合适的新的要素来配合流行时尚的要求。中医学温灸，穴位等研究可加入其中，与药店中的中药（药食同源）、保健品可相集合。汗蒸历史源远流长，在韩国已有千年的历史，和瑜伽、气功被称为世界文明史的三大遗产。
5、有未来性中国没有那么多的火山和温泉，但是中国人同样喜欢温浴休闲的方式。“健康、美容、放松”关联的产业将一直是一个高发展的产业。今后随着老龄化社会的形成，这种需要将越来越明显，也将越来越发展。
6、不需要复杂的设备保养和特殊的管理只需要日常进行定期的观测和检查，就能够保证安心和安全的运营。
7、汗蒸目前形式，稳定发展期和创新期。从休闲保健业其他项目的发展趋势就可总结出这么一条规律，即一个新项目从出现到普及之后其经营的利润会降低，但作为健康产业来说又不会马上消失或者无利可图，毕竟人们越来越注重健康保健的大趋势是不会变的。而且某些具有创新意识和能力的商家又会在传统、单一的汗蒸的基础上变幻出更多的花样，制造出更多的卖点，因此，从长远来看，汗蒸是值得人们去长期经营的稳定项目。
二、方案2、招商引资合作：（现以联系到1家汗蒸所，他想发展直营门店愿意合作）
公司方面：

1. 提供场地（免半年租金，合作方上轨后，参与分红）

2. 客源支持宣传（开业时片区重点会员凭会员积分可免费体验）
合作方：

1. 投资，自己设计装修打造，员工技术培养（门店员工有兴趣可学习）

2. 自己管理经营方式，与门店下班时间保持一致

3. 客源共享，为门店宣传中药、保健品、医疗器械

4. 半年后交房租或分红给公司

