                          个人总结

  经过上周的培训我受益匪浅，上周学习了促销活动的策划及流程。

活动的形式包括：特价品种的选择，根据活动主题，目标人群进行选择。在价格方面，特价品种需在平时零售价基础上降价40-50%才会具有吸引力。争取邀请厂家支持，尽量给顾客实惠的同时，增加店内毛利。

做好活动首先要分析以下几点A.买赠品种比平时客单价高应该在5-8%  B.根据活动主题选择相应知名厂家的药品作为特价品种，吸引顾客消费。  C.赠品要在一个地方集中展示 ，陈列必须要丰满，营造活动气氛。D.牢记各档赠品，根据顾客购药情况，推荐对方参与各档活动。 E.赠品按照实货进行管理

   然后就是活动前期准备，活动通过短信，电话，传单，店员口头传达等宣传，最主要是吸引客流量。然后跟店员沟通，牢记活动内容，做好进店之后的活动宣传，吸引顾客消费，增加客单价。
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