
红星店12月措施完成情况及1月计划

一、任务分解

	门店
	12月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	红星店
	28万
	25.7万
	91.7%
	15.36万
	14万
	91.1%
	


二、12月措施执行情况：

加大对公司重点品种销售力度，对员工培训卖点，调整陈列

     通过调整陈列和抓员工培训工作使客单价有一定的提升
做好公司策划的大型活动，做好年终销售的冲刺

     通过公司养生节活动，销售有了一定的提升

针对公司新品做好培训计划，增加员工业务技能

      每天利用交接班会做品种培训工作，对新品正在一步步了解

三、2015年1月任务

	门店
	1月销售任务
	中药任务
	集团任务

	红星店


	21.2万
	10.3万
	3.5万


四：1月措施：

加大会员发展力度，加大会员的消费占比。

2.抓好中药销售，同时加强中药员工的专业知识。

3.做好公司特价品种的宣传，增加客流量。 

