学习总结

通过这周的学习，要想做一次成功的促销活动并不是那么容易的，需要从各方面来考虑，包括：什么情况下我们会做、是做买赠还是买省或抽奖等。
    促销活动对于我们门店来说的确做的很平凡，但是对于顾客来说就是偶尔做了，所以我们就要在做促销活动吸引新顾客和留住老顾客。 要想吸引新顾客和留住老顾客首先我们要把活动前的准备工作 做好，包括：培训、宣传、物资、卖场气氛的准备。只有把准备工作做好了我们的活动才会成功。
    通过这周促销活动的学习，让我知道以后怎样去策划一场促销活动，如何通过这次促销活动来吸引客流、提高客单价等。
