学习心得

   上周我们主要学习了活动策划与流程，还有品类管理。要想活动能够漂亮的完成，必须每个步骤都准备充分，活动前准备主要有1.培训要到位2.宣传要到位3.物料准备到位，活动中卖场气氛很重要，这决定了来客数，客流量是决定活动能否成功的重要因素之一，宣传的拱门气球，不能颜色过多，最多两种。还有就是陈列，谭经理给我们总结了陈列的八大基本口诀，一：门店陈列四分开，正气接近是基础；四项评价有原则，不断创新五要素二：整齐洁净是基础三：四项评价有原则四：纵向陈列区分组，上轻下重要记住；商品摆放整齐、靠前陈列排面足五：显而易见好查找，伸手可取最高度；正面朝外勿倒置，价签对应商品处六：能竖不躺上下齐，左低右高价格组；黄金位置放重点，品牌商品不遮住。七：分类集中创主题，关联布局好服务；先进先出少效期，货位固定不疏忽。八：特色商品做端头，道具配合有辅助；收银台上摆小件，贵重商品防窃偷。回到店上我发现，我们口服液，糖浆都是倒放的，我立马将他们竖放了，特别是对门的那排货架，基本都是倒放的口服液，全部调整之后，看着陈列要丰富很多，也更吸引眼球，在以后的陈列中，我们也会按照陈列要求，陈列的更好。
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