兴义店九大单品增量措施

1  加强陈列九大单品成列   收银台  门店的黄金位置

2加强营业员九大单品的专业知识培训 提高九大单品销售意识

3 联合推荐 关联销售 

4电话回访天胶  美美老顾客（8月中旬完成） 争取再次消费

5任务分解到人

	
	天胶
	美美
	太极钙
	补肾
	熊胆
	阿奇
	藏药
	藿香
	万艾可

	朱春梅
	1盒/月
	1盒/2周
	1瓶/周
	1瓶/周
	1盒/2天
	1盒/2天
	1盒/3天
	
	

	庄静
	1盒/月
	1盒/2周
	1瓶/周
	1瓶/周
	1盒/2天
	1盒/2天
	1盒/3天
	
	


  备注: 万艾可只能通过门店外POP  吸引顾客

