     东北片区中秋节（教师节）活动期间注意事项及要求
自8月26日以来，各门店销售情况很不理想，请各门店高度重视本次活动的有效开展，借助本次活动找回本月前几天的销售损失。同时到达各门店销售增长目标。为达到本次理想活动效果，请各门店做好以下几点：

严格按照公司统一活动要求，充分利用好每一个活动资源，每天自查各项活动氛围营造情况是否到位。音乐播放音量适当。门店外观整体是否有吸引力。货品摆放是否丰满整齐到位。

因本次活动公司未统一发送会员短信，请各门店自行导出门店重点会员，逐一打电话告知会员本次活动内容。A类门店至少每天拨打60个会员电话。B类门店每天至少拨打50个会员电话，C类门店每天至少拨打30个会员电话。拨打电话对象为中老年群体。请注意话术运用。拨打电话时间要合理安排。请将拨打电话情况做好登记记录(参照附表格式填报）。每天下班之前报片区备案。片区次日抽查核实拨打情况。因中秋节期间不变打扰，电话营销只在3-5日进行。

因本次活动除了考核增长额之外，还要考核毛利情况，请各门店随时关注门店毛利动向，及时调整销售战略战术。确保毛利保持正常水平。

请各门店活动一开始就奋力冲刺，确保前3天均超过各自增幅目标。避免后期出现异常情况无法弥补。
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