尊敬的领导

您好！
我来自郫县东大街店，姓名李飞雨，23岁。于2014年6月6日到该店报到
近三个月的工作，通过店长及同事的耐心指导下我从一名营业员基本的工作做起，细细心心，踏踏实实的学习。一步一个脚印的前进到现在已经能够比较独立的承担大部分工作，可以说这三个月里我学习到了很多，现近三个月的总结如下。                               
近三个月里，在最初的一个月中，在对药品卖点和功效认知较少，销售理念，销售技巧，药品关联搭配，掌握不到位，还有所欠佳，到第二个月里，对药品有所熟悉，货位，货架已熟通经店长（唐燕）和同事的指导下。加倍的努力着，不仅要看药品的卖点功效更应该多看药品的说明书，多听，看店长及同事是怎么接顾客的，在不断的学习和努力中，销售从该店最后一名提升到了第三名，虽进度不大，但有所提高，也给自己增加了信心，奋斗的意志更加坚定了。
对于服务，才出社会时，我是个很内向的人，现在觉得自己变化很大，现在见人就多说话，不怕说错话。微笑着热情的迎接每一位顾客，因为顾客就是我们的财主，他（她）才是给我们发工资的人。所以我们要微笑着，用和善的眼光对待每一位顾客，这样对门店来说回头客也会增多，也为自己以后长期性工作打下基础。

建议如下
我是郫县本地人，比较熟悉太极药房在我们郫县的营销地位。在还没成为该公司的一员之前，从来都不知道我们郫县还有个太极大药房，可能因为地段的原因，也可能因为竞争大吧！还有很多人不知道和不了解我们太极，希望领导能多开展店大型活动，比如广场活动之类的，多增加我们的知名度，心耐度。让我们有更好展示自己的机会。
三个月的工作中虽然忙碌但我觉得很充实，药品知识和销售理念也颇有收获，在今后的工作中，还要加倍的努力，不断的学习，好的销售技巧，要多多掌握，必须严格的要求自己，较全面的提高自己，不仅为自己，还要为公司献出一份力。
