东北片区会员意见反馈：
1. 建议将会员生日礼物落到实处。生日礼物分等级发放。比如累计销售额在1000以上的一个等级礼物。5000以上的一个等级礼物。10000以上的一个等级礼物。

2. 建议定期拿出一些实用的物品抵扣会员积分，消化原有历史原因累计的积分。

3. 建议建立”太极金牌会员沙龙”。对铁杆会员定期邀请，参加公司活动。活动让会员真正感受一定实惠。比如农家乐小聚。建议申请厂家赞助经费。会员尝到甜头。自然更受青睐。厂家顺便做一些产品推广。
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