西北片区对片区主管手册的建议：

1、计算问题：片区主管巡店按每店每周频次进行，片区内不同店的巡店次数不能相互加减抵消。举例说明：西北片区西部店片区主管每月巡店次数应为12次，实际巡店15次，多3次；沙河源店每月应巡店12次，实际巡店10次，少2次。则该片区主管巡店次数仍差3次。应该是巡店次数差2次
2、片区主管须知新店开业相关内容：

	完成时间
	距开业天数（1.18）
	内容
	实施人
	负责人

	
	
	一、外部联络工作
	店长
	文红利

	1.10
	
	1、工商注册及经营项目的增加
	周璇
	

	11.22
	
	2、银行开户
	周璇
	

	11.25
	
	3、申办税务登记（国税、地税）
	周璇
	

	1.10
	
	4、各项专项证办理（药品经营可证(先行办理)、卫生许可证、食品经营许可证、食品、百货卫生许可证）
	
	


负责人：应该修改！

3、

	太极大药房      片区      店活动总结表

	活动类型*

【单店/广场】
	

	门店ID*
	

	活动时间 *
	年   月   日 至  月   日 共计   天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	

	促销费用 *
	

	销售情况*

时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
上个周同时间段
（  月   日至      月   日）
本次活动时间段
环比增幅
环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%


应修改为：

	销售情况*

时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
上个月同时间段
（ 26   日至 25        日）
本次活动时间段
环比增幅
环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个月同时间段销售金额）/上个月同时间段销售金额*100%


无其它意见！

