	太极大药房   都江堰   片区     奎光路 店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	单店

	门店ID*
	704

	活动时间 *
	  2014 年  08 月  16 日 至  08月  17 日 共计 2  天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	一、买赠活动：
1、 满 38 元赠 盐1袋/鸡蛋2个 （预计赠品数量30）

2、 满 68 元赠 汰渍洗衣粉1袋 （预计赠品数量 20）

   满 118 元赠  鸡蛋1斤  （预计赠品数量  10 ）
   满 198 元赠  抽纸1提  （预计赠品数量  5 ）

2、是否包括中药饮片（配方）：  是  


	促销费用 *
	109.75元

	销售情况*
时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
上个周同时间段
（  07月 16  日至 07     月  17 日）
4137.70
48.68
85
1377.03
33.28%
本次活动时间段
5768.75
50.60
114
1841.4
31.92%
环比增幅
39.42
3.94%
34.12%
33.72%
-4.09%
环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

天胶

0
0
0
太极钙

1
49
0
美美

0
0
0
补肾

0
0
0


	现场情况 *

	客流量

114
客单价

50.6
促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

34.12%
客单价增幅

3.94%
突出亮点

良
问题及意见

1. 有些品种在活动前请了货，但到活动时没回来，影响了销售
2. 实习生及新员工应加强专业知识的学习，提高专业服务

3. 重点会员反映未收到活动短信
4. POP宣传应进小区张贴，小量DM单发放。
客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	剩余赠品如何处理 *顾客购千林产品后送千林赠品（B族维生素）



（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人：  张艳                           填报日期：2014年8月20日 

