温江片销售情况，从7.26---8.19销售27.989万，完成任务83.6%，昨天销售8044元，任务完成才57.4%，原因

       1，主要温江店销售下滑，（温江店16号，17号单店活动销售1.44万，18号销售6462元，）温江店2014年8月20日零售销售2795.07元交易笔数59笔进店人数62人，上午销售1808.07元交易笔数29笔进店人数31人有两人位未购买一人购买肤麦林我们没有经营，一人购买胆龙花我们未经营。下午销售987元交易笔数29笔，有两人未购买一人需要绵阳板蓝根但因比别家药房贵就为购买，一购买小儿葫芦散我公司未经营。其中有位大爷购买了我们148元的康美西洋参他到五医院对面的一个药房又够买了一瓶一模一样的康美西洋参才98元而且把发票也给我们看了的我们也解释了大爷未退货。为什么“你们的价格和前面药房价格相差那么大”这是大爷的原话。（已做价格登记，另加昨天其他药房搞活动，昨天店外人流量也比较小。

       2.郫县店，销售1448元，完成任务54.4%，该店一般下午生意要好些，昨天上午销售868.75，但是晚上一直下雨，影响销售。

       3.政通店，销售流失顾客较多，共计6名。有4名都是因为我们店缺货，说调货，但是给顾客等不急。这些品种有我们店没有经营过的-斑蝥胶囊，有之前经营过，但因需求量不多，所以门店未进货的品种-盐酸特拉唑嗪（马沙尼）；也有之前有销售，但是大多时候都是顾客订货,所以门店也没有存货-舒利迭。这个情况处理办法：进购这些货品，只要有一个顾客需求。销售中，裸买率高，搭配销售技能有待提高。会在今后的时间里，不断学习提升进步。

 本周末片区各店都有活动：温江政通店，同兴店，郫县店均有单店活动，温江中心店做公司的狂欢活动，力争把之前的拉下的销售补起，并积极努力完成销售任务。
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