一．6月销售总结
6月销售101152元，毛利34361元，日均销售3262元，客单价65.5元，任务完成率83.7%

5月销售108199元，毛利35934元，日均销售3606元，客单价67元。

6月销售较5月下滑原因：首先，人流量下降，下降69笔；其次，6月开始就进入销售淡季6月高考和中考封路，对销售也有一定影响；最后，部分品种缺货也是销售下滑原因。
二．2季度单品销售未达标总结

天胶  销售1.125盒，金额522.26元----天胶销售确实困难，只有拆零销售。
补肾  销售21瓶，金额1497.3元—天气热买补肾的顾客也少，唯有增强搭配销售。
熊胆  销售97盒，金额1330.7元---含片首推，但任务太高，尽量完成。
太极钙 销售36瓶，金额1764元---收银台一句话促销搭配销售，争取每周有销售。
美美  销售14盒（大），金额1344元---买避孕药首推美美调节内分泌，争取每周有销售。
阿奇霉素  销售 
71盒，金额1917元----消炎首推阿奇，拆零销售，争取完成三季度任务。
三．活动门店活动总结

   6.18---6.21单店活动销售：日均4265元，对比5月日均销售3606元，增长18.2%
 原因分析：1.活动不吸引人，力度太小。
           2. 5个点子送的东西对我们这附近的顾客来说没得冲击力。
           3. 公司活动太频繁，让顾客都已经反感。

四．7月工作重点
1. 7月总任务为11.7万，毛利为34%，每天销售：3900元，每个人每天销售为975元，中药任务0.98万，集团为2.34万，中山中智23瓶，这月任务是很艰巨的，依照上月的完成情况来看，这个月争取完成90%以上。
2.抓好9大单品销售和破壁饮片销售，每天交接班时相互交流经验总结成功案例，做好拆零销售。
3收银台一句话促销拉动应季产品销售。
4.积极联系团购。

五．门店基础管理工作和品类管理

1.做好门店基础管理工作，按要求填好13个本子。

2..做好效期和滞销品种销售，提升动销率。
