
浆洗店6月措施完成情况及2014-7月计划

一、任务分解

	门店
	6月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	浆洗店
	50.5万
	46.39万
	91.86%
	4.35万
	5.71万
	131.2%


二、措施：
1、抓住夏季季节性产品的销售，加大团购产品备货及团购老客户的联系，力争完成2万元团购任务。

完成进度：由于本月气温不高解暑类产品销售量不大，导致本月团购销售8855元，完成44.3%，未完成计划任务。
三、2014年7月任务

	门店
	6月销售任务
	中药任务
	集团任务

	浆洗店
	50.5万
	4.35万
	10万


四：7月措施：

本月大力学习公司9大单品的卖点，并加强该类产品的销售。
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