
2014年崔家店6月工作总结和2014年7月工作计划

           第一部分2014年6月工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员笔数占比

	崔家店
	96100
	91419.98
	
	4498.73
	23587
	19994
	60
	43.72%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

  1.6月与5月销售对比情况：

	
	6月
	5月

	总销售金额
	91419.28
	89024.45

	笔数
	2166
	2028

	客单价
	42.2
	43.89

	会员金额
	47932.3
	43532.13

	会员笔数
	947
	787

	会员客单价
	50.61
	55.31

	会员消费占
	52.43%
	48.89%

	新增会员人
	60
	62

	裸卖品种数
	1131
	1005

	裸卖率
	52.21%
	49.55%


	
	5月销售额
	6月销售额
	增长比
	5月销售数量
	6月销售数量
	增长比

	药品
	70638.07
	71505
	1.2%
	3673.48
	3819
	3.9%

	中药
	4213.38
	4498.73
	6.7%
	515
	328
	-36.3%

	医疗器械
	4611.88
	5549
	20.3%
	323.47
	350.49
	8.3%

	保健品
	7396.93
	6980.39
	-5.6%
	97
	115
	18.55%

	化妆品
	852.86
	1573.32
	84.47%
	31
	27
	-12.9%

	普通食品
	531.03
	699.31
	31.68%
	12
	16
	33.3%

	日用品
	88.82
	181.68
	104%
	126
	188
	49.2%

	消毒品
	633.28
	356.83
	-43.65%
	79
	68
	-13.9%


	任务品种
	美美120877
	复方熊胆1466
	补肾益寿21580
	太极钙66828
	藏药
	太极天胶115733

	考核数量
	
	
	
	
	
	

	实际销售
	8
	42
	13
	15
	1042.6元
	1

	完成率
	
	
	
	
	
	


1 6-8月总任务28.28万。6月任务96100元，实际完成91419.98元，完成率95.13%，单品藏药6月任务935元，完成1042.6，完成率111%。阿奇霉素片完成任务，其他单品还需加油。
第二部分2014年7月工作计划.

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划
	中药计划指标
	集团计划任务
	计划新增会员人数
	会员消费占比

	崔家店
	93000
	
	22826
	60
	55%

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


门店增量措施（1----3点）

1 实习生销售技能以及重点品种培训

2 积极联系团购

3 7月19日-20日广场活动备货以及宣传

需解决的问题：

修风扇

修凳子

修保险柜

需要一个冰箱

需要一个货架


