人民中路店九大单品销售5月总结及6月计划
人民中路店二季度各项单品任务额如下：

天胶8370元

美美6000元

太极钙5、6月共计97瓶

补肾益寿胶囊4563.2元

熊胆舒喉含片4245元

藏药5008元

阿奇霉素3946元

正气液14100元

5月单品销售情况如下：

	货品ID
	货品名
	规格
	产地
	单位
	数量
	零售价
	销售

	43016
	阿奇霉素片
	0.25gx6片x2板
	西南药业
	盒
	70
	27
	1863.16

	47683
	藿香正气口服液
	10mlx10支
	太极涪陵药厂
	盒
	95
	13
	1229.98

	1846
	藿香正气口服液
	10mlx5支
	重庆涪陵制药
	盒
	144
	6.5
	931

	120877
	归芪生血颗粒(美美)
	6gx15袋
	太极重庆涪陵
	盒
	8
	96
	767.85

	1466
	复方熊胆薄荷含片(熊胆舒喉片)
	8片x2板
	重庆桐君阁
	盒
	53
	13.6
	598.11

	66828
	葡萄糖酸钙维D2咀嚼片(太极钙)
	48片(复方)/瓶
	西南药业股份
	盒
	11
	49
	539

	21580
	补肾益寿胶囊
	0.3gx60粒
	重庆涪陵制药
	盒
	7
	71.3
	499.1

	117372
	清肺止咳丸
	0.25gx12丸x3板
	西藏藏医学院
	盒
	7
	45
	315

	117371
	二十五味鬼臼丸
	1gx8丸
	西藏藏医学院
	盒
	2
	48
	96

	105220
	二十五味鬼臼丸
	1gx20丸
	西藏藏医学院
	瓶
	1
	79
	79

	105230
	十味乳香丸
	0.3gx50丸
	西藏藏医学院
	瓶
	1
	75
	75

	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　


分析：5月单品销售中，天胶未能做出销售。原因主要是：大多数顾客均认为夏季食用阿胶容易上火，员工将夏季阿胶食用方法跟顾客讲解，并推荐服用玄麦冲剂或知柏地黄丸等，但绝大多数顾客不容易接受，并且进店顾客补气血类需求较少，偶尔有这方面需求的顾客，介绍后，因价格原因没有购买或是员工另行推荐其它补气血类产品，如美美等。本月为顾客熬胶一盒，该顾客是去年年底时购买的3+1套装，我店承诺为其免费熬制，熬胶同时，又为顾客选购了中药构杞、西洋参等熬胶伴侣，做到三百多元的销售。
6月，我店将九大单品任务分配到人头：

天胶1.5盒/人/月

美美500.00元/人/月

太极钙13瓶/人/月

补肾益寿胶囊5.5瓶/人/月

熊胆舒喉含片27盒/人/月

藏药418.00元/人/月

阿奇霉素片13盒/人/月

正气液1175元/人/月

措施：
1、将6月任务平均分配到4位营业员头上，每人一张自己的产品销售跟踪表，写上各自任务金额，每天销售后，立即登到自己的跟踪表上，将跟踪表统一张贴到顾客看不到的地方，大家做对比，形成你追我赶的销售氛围，努力完成门店的销售任务。
2、每天交接班，店长督促并提醒员工，将九大单品任务记在心上，当遇到有这方面需求的顾客，能第一时间想到我们的九大单品，并通报员工的销售进度，表扬做得好的员工，鼓励相对落后的员工。

3、店长随时关注九大单品的货品库存情况，保障员工销售，货品库存不足，及时写要货计划或是到其它门店调货。
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