 6月24日会员活动方案

    本期主讲专家具有很强的感染力，能很好的带动现场氛围，与会员互动，并将教会大家家庭自治疼痛的简便方法，非常实用，能有效的拉进会员与药房的信赖关系，希望各片区片长、店长能非常重视此次活动，认真对待，加强执行力，邀请真实、有效的会员，让其达到很好效果。       
（一）活动主题：＂太极健康大讲堂－家庭医生培训班＂第四期开课

（二）活动时间：2014年6月24日  上午9：30

（三）活动会员提供片区：旗舰店、东北片、东南片、西北片、高新片、光华1、光华2
（四）活动地址：成华区建设路52号（太极商务宾馆6楼）

（五）参加人员邀请方式：

消费满38元，即可获得价值118元的健康大讲堂入场券1张。（每个会员限领取3张，
           数量有限，送完为止。）
2、门店的忠实会员。

3、各门店筛选近半年会员消费次数达5次以上，且消费金额较高的会员。

4、有急慢性疼痛不适的会员。                  
讲师简介及主讲内容：

1、主讲人：刘心孝,中国针灸推拿学会会员，执业中医师、中药师、高级按摩师
2、主讲内容：<经络养生与疼痛调理>
  3、活动内容： 本期主讲嘉宾将与听众充分互动，为大家展示运用其独创手法现场治痛，呈现快速缓解或消除各种顽固疼痛症状的神奇效果，并教会大家各种疼痛在家庭自治的简便方法。

  （七）具体方案如下：

　 1）活动前15天，由会员策划科将参会名额分配给城区7大片区（旗舰店30名、西北片区30名、东北片区40名、东南片区30名、光华一片25名、光华二片25名、高新片区20名）。
   2）会员策划科将本期张贴在“太极健康大讲堂”宣传板上的讲师简介、主讲内容、主讲时间、主讲地点发放至以上片区门店，门店收到后将立即张贴于“太极健康大讲堂”宣传板上，开始向会员做出宣传及邀请。

   3）会员策划科将新增的入场券发放至各片长，片长根据各片区门店情况合理分配参会名额及会员入场券。
   4）由城区7大片区门店通过各种邀请方式，最后确定到场参会会员保底120名。各片长在活动前一天（6月23日）再次确定本片区参会会员名单(附表二）并上报营运部活动策划科，最终确定各片区到场参会会员人数不低于（旗舰店20名、西北片区20名、东北片区25名、东南片区20名、光华一片15名、光华二片15名、高新片区5名）；
  5）如活动当天，各片区会员到场人数少于上述要求人数，对各片长进行少一个会员扣5元钱的处罚。
再次强调讲师简介的张贴及入场券的填写，具体填写方式如下：
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     （将上图张贴至下图方框内）
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2）、入场券的发放：A、因讲座名额有限，当会员顾客消费满38元后，店员向顾客宣传此健康讲座活动，将入场券给愿意参加的顾客。 B、获得入场券的会员需填写一份领取入场券登记表，详见附表一。C、会前3天内，门店通过电话邀约获得入场券的会员顾客，确定邀约人员，并在附表一中进行“确定是否到场”的登记，与6月22日将附表一上报至各片长，片长收到后汇总于6月23日将附表二上报至营运部策划科（黄丽）收。
      3）、入场券的填写：（正面）如下图：
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注：此券请各门店邀请一名会员才填写一张（不要先全部填完，再发放，如这次未使

用完，下月活动将继续使用），请在“主办时间”处填写：2014年6月24日 早上：9：30。

   4）、入场券的填写：（背面）如下图：
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  注：需在左边副券的地方填写参加讲座会员的姓名、会员卡号、电话、门店名称，并在上图圈红位置加盖门店鲜章后有效，发放给参会人员，当天参会人员需凭此入场券入场，进入会场时工作人员将副券撕下放入幸运抽奖箱里，待讲座结束时进行现场抽奖（5名）。

4、参与活动的门店，请按照POP模板进行书写。（附表三）

（八）活动流程： 

营运部将会员入场券分配给各片长       各片区将会员入场券分配至门店        各门店按照各种方式会员邀请会员       会员进入会场、签到       刘心孝老师进行“家庭医生”讲座        专家会员交流       会员幸运抽奖（5名）。
                                                              营运部

                                                           2014年6月6日

