	太极大药房 温江 片区 温江  店五一活动总结表

	门店ID*
	329

	活动时间 *
	 2014  年 5 月 29  日 至 6月  2 日 共计 5 天

	主线活动内容 *

	1.保健品活动：汤臣倍健,自然之宝，千林系列2件8.8折，初元，黄金搭档，脑白金系列1件8.8折，艾炙系列任意2件8.8折。消费满38元，送艾叶1袋.
 产品活动品牌：千林系列、汤臣倍健系列、自然之宝系列

2.成药活动:桐君阁清凉饮品任意2袋8.8折。 

	销售情况*
时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
活动前7天
（ 5 月 19 
至 5月  23日）
24899

63.8

390

7919

31.8%
本次活动时间段
30166

74.5

405

11245

37.2%
环比增幅
21.16%
16.7%

3.8%

42%

5.4%
环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上月同时间段销售金额）/上月同时间段销售金额*100%

	单品销售情况 *

	品种
销量
销售金额
环比增幅
1艾灸系列
5

202.4

152

33%

2、冲剂系列
15
199.33
81.8

143%

3、初元，黄金搭档系列
2
234.87

0

100%

4、品牌保健品系列
3

7224
4750

52%

5、
6、
7、
8、
9、
10、
11、
12、


	活动整体情况简要介绍*

	一、自评活动效果：
1、活动整体平价（好、一般、差）：一般

2、筹备（充分、不充分）：充分

3、店内外宣传气氛（好、一般、差）：好

4、宣传物资发放到达率（好、一般、差）：好

5、促销效果（好、一般、差）：一般

6、赠品吸引力（好、一般、差）：

7、赠品估算（好、一般、差）
二、优点：1.活动前期给顾客做好铺垫，活动氛围营造；

          2.店上全体员工积极宣传活动内容

三、存在的问题：

     1.打折品种太局限性

     2.送的东西一点不吸引人


	建议*

	（对我们需要改进的地方及建议）

端午恰逢六一，可以再针对儿童产品出点活动

剩余赠品处理 *



