                                   实习总结

一转眼实习快两个月了，从开始的一无所知到现在的慢慢融入这个新的团队，学会上班流
程，实习其实就是把自己学到的知识运用到平时的实际生活中去，在实习生活中不断的磨
练自己，增加一些实践经验，从中找出自己的不足，虚心学习一些实用知识，不断学习。 

  回顾这两个月，从刚到公司上班的时候，由于初次接触工作和陌生环境。紧张不知道该做
什么该说什么，到后来我学会了基本上班流程学会写要货计划，配送调拨，收货，接待顾客，

收银等。这么大的改变都是和我们店长和店上的老师教导。我很感激她们，每次都耐心的教

导，每次不懂都耐心的告诉我。
  作为一个销售人员，我们首先的目标就是架起一坐连接我们的商品与顾客桥梁。为公司创

造商业效绩。在这个方向

  最后，端正自己的心态，无论做什么事，我会竭尽全力，这种精神的有无，决定一个人日

事业上的成功或失败，打开视野，增长见识，，为我以后走向社会打下坚实基础。

在这个方向的指导下，怎么用销售技巧与语言来打动顾客的心，激发起购买欲望，在以后的

销售工作中

   我会努力提高销售技巧，不断为下阶段工作累积宝贵经验
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