
                       浆洗客流下滑分析

   浆洗店2014-4月比2013-4月同期销售笔数下滑506笔，导致客流下滑的原因主要体现在以下几方面：

1、 我店心脑血管类及医院产品类普遍比周边几家药房贵，很多顾客问了价就走了，比如：心元，通心络，稳心，施慧达 、复方皂凡等等。
2、 瑞康药房开起之后，浆洗街社区附近的小区顾客被拦截了，现在几乎那边没有顾客来我店消费，都到瑞康了。  

3、2014年李时珍厂家没有上促销，该厂家撤促销后这类产品也大部分撤柜，引起客源流失。
4、今年2月5楼医疗器械商场全面开放，实行批发+零售，并有专职促销，优惠活动力度大，对我店医疗器械有明显的冲击，我店血糖仪及血压计销售下滑较多，同期医疗器械销售下滑5000元左右。

5、消毒类产品比去年销售下滑，主要体现在碘伏、脱脂纱布口罩、酒精、消洗灵等货源不足，引起客源流失。

6、食品类也有所下滑主要体现在苦荞茶、清火宝等产品货源不足。
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