营运部发〔2014〕111号                  签发人：蒋玮 
端午节中药的活动方案   

活动时间：2014年5月30日—6月30日

活动门店：所有直营门店

活动内容：

1、皓博大枣系列（货品ID:127752，127753，127755）原价59.00，特价48.00，原价67.00，特价55.00多买多省。

1）系统自动设置。

2）请门店适当的要货，枣子易生虫，如积压货品导致生虫，门店自行负责，厂家叮嘱生虫不退换货。

2、购坤七三七超细粉（货品ID:131232）一瓶，送坤七丹参粉（货品id----131231）一瓶+坤七山楂（货品ID;131233），多买多送。

1)系统自动将丹参粉,山楂粉设虚拟赠品帐，请门店记账入赠品库。
2)赠品各店先用卖品，活动结束后由业务部统计后统一补货给门店。

3，菊贡茶（货品ID:126542）

	货品ID
	货品名称
	单位
	规格
	产地
	零售价
	一句话营销术语

	126542
	菊贡茶
	盒
	160g(8gx20包)
	湖南千金药材
	48.8
	清润养声，美容养颜。


①买二赠一，赠品为玻璃杯

②没有玻璃杯的门店，买2盒8.8折

③对销售的人员，谁销售谁受益，追加奖励1元/盒
炎炎夏日已经来临了，天气炎热，人们的脾气也容易变的“暴躁”起来，中医称，这种情况为肝火上升、气虚失调所致。现在的人们，整天都和电脑打交道，，过量的电磁辐射，既会对眼睛造成伤害，也会皮肤干燥，容易起“痘痘”。在这个炎热、躁动的季节，饮“菊花”最佳，因为“菊花”有明目、清热、去火、定神、解暑之功效。

活动要求：

特价品种与套包摆放在显眼位置，并使用插卡，至少陈列1-2处，要具有足够的吸引力，以便吸引顾客主动购买

员工要有主动推荐的意识，在顾客选购商品时或收银时，对进店的顾客进行积极的活动宣传

要求门店每一位员工对促销活动都应熟悉，收银员应做到一句话促销

公司将对门店进行不定期抽查，被抽查的人员对活动内容不熟悉者，进行抄活动内容和活动商品说明书各5-10次的处罚。

注意事项：活动期间以上商品不再享受会员日折扣和积分，但可用积分抵扣。

主题词： 关于开展  “端午节” 中药  促销活动  方案                                                       
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