                   大邑片区销售笔数下滑措施表

一：片区笔数下滑门店分别是：东壕沟（-112），安仁（-86）

二：下滑措施

 A  东壕沟

   1：会员消费达到75%，剩余25%计划发展10%的有效会员

   2：增加15个部分比较敏感的特价品种，提升客流

   3：保持家庭常备药品的不断货，

   4：2月一次单店活动，店外宣传。

 B:
安仁

   1：提高会员的使用率建立会员的忠实度

   2：增加10个部分比较敏感的特价品种，提升客流

   3：走出门店走进社区进行2月一次的的活动宣传，

   4：增加和引进一些广告品种满足消费者的需要
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