
                        太极钙  万艾可运营方案
一：万艾可

1：年度任务：240万（一季度完成62万，剩余178万）二季度：50万，三季度：60万，四季度70万

二季度：每月16.7万每个门店：1684元

三季度：每月20万每个门店：2020元

四季度：每月23.4万每个门店：2357元

2：保障措施：门店万艾可产品陈列及气氛的烘托：KT板，海报，灯箱，展台，小卡片等，门店做相应陈列指引
关联用药的搭配：买补肾益寿，五子衍宗丸，搭配万艾可等

产品知识的强化及培训：强化卖点及怎样适时的推荐，比如宣传五粒装更优惠，相当于买四增一，首选五粒装

二季度买赠活动：买五粒装送避孕套（三只装）三季度：买十粒装送原装一粒

四季度：秋冬进补季节结合补肾调理推荐，坚持爱，给她恒久性福：推出专场广场活动促进销售。
结合厂家的资源政策给与门店奖励（每颗四元）加排名奖励
二：太极钙：240万（一季度完成39.9万）二季度：70万三季度：60万四季度：70万

二季度：每月：23.4万，每店：2363.6元，每天：80元
三季度：每月：20万，每店：2020.2元，每天：67.3元

四季度：每月：23.4万，每店：2363.3元，每天：80元
2：保障措施：厂家组织培训工作，做相印KT板及太极钙卖点做陈列指引，营造气氛。

结合门店补肾类强筋壮骨类搭配太极钙销售。

抓住春季补钙黄金时节，推出买赠活动，买二赠一（或买三增二）方案或关爱老年人骨关节健康买二送膏药活动（远红外）
店员奖励活动：每瓶八元的基础奖励，加排名奖励
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