
太极集团有限公司“先进班组”推荐表

	推荐单位
	四川太极大药房连锁有限公司
	先进班组

名称
	西北片区

	班组工作

职责
	负责西北片区8家门店的销售。（上传和下达公司的各项经营指标、负责门店促销活动的策划、人员的管理、商品管理）及日常管理工作。
	班组人数
	45人

	班组受过何种奖励
	2013年荣获太极大药房连锁有限公司先进片区。



	班组

主要

业绩
	1、西北片区2013年销售任务1651万，实际完成销售1583万，销售完成率：96%。毛利任务521万，实际完成464万，毛利完成率90%
2、片区完成广场活动26场，实现销售34.57万.
3、协助西部店圆满的完成9月份34.3万元的团购，此笔团购实现毛利12.13万元，毛利率为36%。

4、片区五大单品（天胶、太极钙、美美、番茄、补肾）2013年销售97.16万，2012年同期销售25.26万，增长率为285%。



	所在公司、厂推荐意见
	

	集团公司考评意见
	



